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ZAUFANIE | WSPOEPRACA TO KROK W KIERUNKU WIEKSZEJ EFEKTYWNOSCI POLSKIEGO BIZNESU

Polonia liczy blisko 20 min 0sdb, posiadajacych wiele unikalnych doswiadczen, cenng wiedze i kapitat, ktdrych tak
bardzo potrzebuje Rzeczpospolita — uwaza prezes Rady Gospodarczej Strefy Wolnego Stowa (RGSWS), Piotr Hofman.

jego opinii ten potencjal na-
lezy w pelni wykorzystac.
Tym bardziej ze w ramach
lekcewazonego wczesniej bu-
dowania patriotyzmu gospo-
darczego powinno nam zaleze¢ na jak naj-
szerszej obecnosci kapitalu pochodzenia
polskiego: z polskimi wtascicielami, pra-
cownikami i inwestowaniem w naszym kra-
ju. Na szczescie okres ostatniej dekady
PRL, gdy tzw. przedsiebiorstwa polonijno-
-zagraniczne mialy niewiele wspdlnego
z prawdziwa dziatalnoscig polonijnych biz-
nesmenow, jest juz za nami. Firmy te stano-
wily wowczas w istocie ekspozytury SB,
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probujacej penetrowac srodowiska polonij-
ne, a przy okazji okazaly si¢ intratnymi sy-
nekurami dla szczegdlnie ,,zastuzonych”
W umacnianiu  komunizmu i istotnym
punktem ich startu w warunkach gospodar-
ki wolnorynkowej po 1989 r.

Lepsze warunki dla inwestycji

Gléwnym celem realizowanego przez
RGSWS projektu Kapitat Polonii jest zbu-
dowanie wiezi gospodarczej miedzy ojczy-
zng a Polakami mieszkajacymi za granica.
To dzigki niemu, jak zakladajg jego tworcy,
polonijny biznes powinien zyskac lepsze
warunki do inwestowania w naszym kraju.

Dla resortu rozwoju program ten, skoncen-
trowany na przycigganiu do Polski stabil-
nych i dlugoterminowych inwestycji, zgod-
ny jest z zalozeniami budowy Kapitatu dla
rozwoju i Strategii na Rzecz Odpowiedzial-
nego Rozwoju premiera Morawieckiego.
Sama Rada Gospodarcza SWS widzi pod-
stawowy cel programu w pomocy polskim
malym i §rednim przedsigbiorstwom (MSP)
w miedzynarodowej ekspansji. Wedlug Ra-
dy jest ona czesto dla nich niemozliwa
ze wzgledu na nieosiggalne dla nich duze
koszty transakcyjne. ,,Czesto takze brak im
odpowiedniego rozeznania rynku, wiedzy
o potencjalnych niszach czy wiarygodnego
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partnera na miejscu” —uwaza RGSWS.
Rozwigzanie tych probleméw widzi w wy-
mianie kontaktéw i informacji, wzajem-
nych doswiadczen, wiedzy, ,,know-how”
i kapitatu miedzy polskimi przedsigbiorca-
mi w kraju i za granica.

W kontaktach pomiedzy polonijnymi
i krajowymi biznesmenami Rada chce petl-
nic¢ role Zrodla rzetelnej informacji o pol-
skiej gospodarce, jak io poszczegélnych
rynkach, naktérych dzialajg polonusi.
RGSWS  podkresla, ze wspolpracuje
z przedsiebiorcami i ekspertami, ma takze
wsrod swoich czlonkéw doswiadczonych
biznesmenéw. Zwlaszcza ci ostatni moga
stanowic zrodto informacji o praktyce funk-
cjonowania biznesu w naszym kraju.
,Chcemy takze, aby wspotpracujace z nami
poszczegolne srodowiska polonijne byly do-
starczycielem informacji o gospodarce
i rynku panstw, w ktorych zyja” — podkresla
Rada.

Polscy i polonijni przedsiebiorcy
wspolnie

Dostarczanie informacji ma dziata¢ takze
w druga strone. Srodowiska te bowiem wy-
razaja zapotrzebowanie na rzetelng infor-
macje o Polsce. Posrednikiem w tym dzia-
faniu chce by¢ RGSWS. | Zalezy nam

GAZET%OLSKA

na tym, aby polscy przedsigbiorcy, bez
wzgledu na to, gdzie zyja: w kraju czy poza
nim, dziatali wspoélnie. Zaufanie i wspotpra-
ca tonaszym zdaniem krok w kierunku
wiekszej efektywnosci” — podkresla Rada.

Jednak - jak mowit jej prezes, Piotr Hof-
man w rozmowie z ,,GP” — Kapitat Polonii
dla MSP przeznaczony jest w szczegdlno-
sci wszystkim, ktorzy mieszkajg za grani-
ca, a dzi§ chcg zainwestowaé w Polsce.
Widza, ze gospodarka, polityka i nasta-
wienie do Polonii si¢ u nas zmienia.

Na spotkaniu zorganizowanym przez Ra-
de, ktore miato miejsce pod koniec ub. roku
w polskim konsulacie w Hamburgu z przed-
siebiorcami z pin. Niemiec oraz Polski, jego
uczestnicy wymienili si¢ informacjami
o swoich firmach i przedstawili oczekiwa-
nia wobec siebie. — Okazalo sie, ze wystar-
czy juz 2-godzinne spotkanie, by nawigzac
robocze kontakty, ktore — mamy nadzieje
— przeksztalca si¢ w trwaly biznesowy suk-
ces — podkresla Hofman.

O cow Hamburgu pytali najczesciej
przedsiebiorcy polonijni, ktorzy chcieli wré-
ci¢ ze swoim kapitatem i know-how do kra-
ju? — Przede wszystkim o to, jak znalez¢
zaufanego partnera. Takiego, z ktérym chca
zwigzac si¢ na dluzej i odnie$¢ biznesowy
sukces — odpowiada prezes RGSWS. Ostat-
nio, poruszajac m.in. sprawy wspolnych
polsko-polonijnych przedsiewzie¢ gospo-
darczych, przedstawiciele Rady uczestni-
czyli  w Forum Polsko-Amerykanskim
Szczycie Przywodztwa Miami (USA) oraz
na wyjazdowej  konferencji RGSWS
w Wilnie.

Partnerem wydania cyklu
Polski Przedsiebiorca jest
PKO Bank Polski

Bank Polski

Robert Zmiejko, dyrektor Pionu
Rozwoju Zagranicznego
w PKO Banku Polskim

PKO Bank Polski nieustannie podaza
za swoim klientem takze na rynki za-
graniczne. Obecno$¢ na zagranicznych
rynkach to cenne doswiadczenie dla ca-
tej naszej organizacji, dzieki niej wdra-
zamy nowe produkty, konsekwentnie
budujemy wiedz¢ o nowych rynkach
i coraz skuteczniej konkurujemy z mie-
dzynarodowymi bankami.

Wyniki osiggane przez niemiecki od-
dziat (liczba klientéw, wolumen kredy-
towy), jak i informacja zwrotna od na-
szych klientow §wiadcza o tym,
ze decyzja o rozpoczeciu dzialalnosci
w Niemczech byla stuszna.

Nasze przewagi konkurencyjne to ak-
ceptacja zabezpieczen kredytowych
na prawie polskim i zlokalizowanych
w Polsce, szybkie itanie rozliczenia
miedzy Polska a Niemcami, jak rowniez
zaawansowane i elastyczne narzedzia
do zarzadzania ptynnoscia.

Oddzial w Pradze osiagnal w 2017 r.
satysfakcjonujace wyniki. Prowadzac
rachunki dla kilkudziesieciu polskich,
czeskich i miedzynarodowych firm, od-
dzial z powodzeniem konkuruje z lo-
kalnymi bankami w dziedzinie kredy-
tow, gwarancji bankowych, a przede
wszystkim rozliczen, dzieki atrakcyjnej
ofercie przelewow transgranicznych
W czasie rzeczywistym.

PKO Bank Polski nieustannie analizuje
nowe rynki migdzynarodowe pod katem
otwarcia nowej placowki zagranicznej.
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